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Guía para integración de campañas 
Actualmente existen varios tipos de descuentos de campañas que se listan a continuación: 

• Descuento por cupón – 16492 
• Descuento general – 16513 
• Descuento por pago anticipado – 16489 
• Descuento por noches – 16491 
• Descuento por Acomodación – 16490 

El número relacionado a cada uno hace referencia al valor que tendrá la posición de: 
“id_dominio_tipo_descuento” entre la posición de “campanas” de los resultados de peticiones de 
disponibilidad de alojamiento, se detallan e indican consideraciones para tener en cuenta en este 
documento para cada una. 

 

Descuento por cupón – 16492 
Este es para campañas de On Vacation en las que se entrega un código a los potenciales clientes para que 
desde donde están comprando lo ingresen, el código es variable, ejemplo: APPMOVIL, ESTRENO, 
DIAMADRE, HALLOWEEN, NAVIDAD, etc. 

Dicho código puede enviarse en la petición de disponibilidad de alojamiento o en la petición de validación 
de cupones 

Se deja ejemplo de petición de disponibilidad de alojamiento en colección de postman con el nombre: 
“Disponibilidad alojamiento campaña de descuento por cupón” aquí se incluye el código pensando en 
que antes de consultar disponibilidad el potencial cliente ya diligencia el código en un campo 

Petición:

 

Con está petición del resultado validar si se devolvió la campaña respectiva comprobando 
“id_dominio_tipo_descuento” 



Respuesta:

 

Se deja ejemplo de petición de validación de cupones en colección de postman con el nombre: “Validar 
Cupón” aquí se envía una petición adicional pensando en que después de consultar disponibilidad el 
cliente diligencia el código en un campo y manda validar 

Petición y respuesta:

 

El cálculo en descuento por cupón se hace para el valor de las habitaciones seleccionadas con los 
servicios en alojamiento y depende de si la posición porcentaje es verdadero y de la posición valor que 
también se retornan en la respuesta, si el valor de porcentaje es verdadero entonces el descuento es: 
(suma habitaciones + suma servicios) * (valor cupón / 100) y si porcentaje es falso entonces el descuento 
es: valor cupón 



Respuesta (se señalan campos para tener en cuenta):

 

Respuesta (se señalan campos para tener en cuenta):

 

Para aclarar se toma de la petición de disponibilidad de alojamiento los valores para hacer ejemplo de 
cálculo 



Suma de habitaciones:

 

$ 1,116,000  

Suma de servicios: 

  

$ 68,000 + $ 12,000 = $ 80,000 

Como porcentaje es true entonces ($ 1,116,000 + $ 80,000) * (30 / 100) = $ 1,196,000 * 0.3 = $ 358,800 

358,800 es el descuento, entonces quien integra puede mostrar que la reserva vale: $ 1,196,000 y que se 
está haciendo un descuento de un 30% que es $ 358,000 por lo que la reserva con el descuento queda en 
$ 838,000 

Se deja ejemplo de petición de creación de reserva en colección de postman con el nombre: “Creación de 
reserva alojamiento campaña de descuento por cupón” 



Petición:

 

En la creación en descuento por cupón se requiere añadir a la petición el id de la campaña y el código del 
cupón como se señala 

Respuesta:

 

 

Descuento general – 16513 
Este es para campañas de On Vacation en las que NO se entrega un código a los potenciales clientes 

Se aplica sobre el producto si este trae la campaña relacionada en la respuesta de la petición de 
disponibilidad de alojamiento 



Se deja ejemplo de petición de disponibilidad de alojamiento en colección de postman con el nombre: 
“Disponibilidad hotelera campaña de descuento general”  

Petición:

 

Respuesta: 

 

Con esta petición del resultado validar si se devolvió la campaña respectiva comprobando 
“id_dominio_tipo_descuento” 

El cálculo en descuento general se hace para el valor de las habitaciones seleccionadas con los servicios 
en alojamiento y depende de si la posición porcentaje es verdadero y de la posición valor que también se 
retornan en la respuesta, si el valor de porcentaje es verdadero entonces el descuento es: (suma 
habitaciones + suma servicios) * (valor / 100) y si porcentaje es falso entonces el descuento es: valor 

Respuesta (se señalan campos para tener en cuenta):

 



Para aclarar se toma de la petición de disponibilidad de alojamiento los valores para hacer ejemplo de 
cálculo 

Suma de habitaciones: 

 

$ 1,116,000  

Suma de servicios: 

  

$ 68,000 + $ 12,000 = $ 80,000 

Como porcentaje es true entonces ($ 1,116,000 + $ 80,000) * (40 / 100) = $ 1,196,000 * 0.4 = $ 478,400 

$ 478,400 es el descuento, entonces quien integra puede mostrar que la reserva vale: $ 1,196,000 y que 
se está haciendo un descuento de un 40% que es $ 478,400 por lo que la reserva con el descuento queda 
en $ 717,600 

Se deja ejemplo de petición de creación de reserva en colección de postman con el nombre: “Creación de 
reserva alojamiento campaña de descuento general” 



Petición: 

 

En la creación en descuento general se requiere añadir a la petición el id de la campaña 

Respuesta: 

 

 

Descuento por pago anticipado – 16489 
Este es para campañas de On Vacation en las que el cliente (con la reserva ya creada) por pagar un 
determinado porcentaje o valor de la reserva se le hace un determinado descuento por porcentaje o valor 

Se aplica sobre el producto si este trae la campaña relacionada en la respuesta de la petición de 
disponibilidad de alojamiento 



Se deja ejemplo de petición de disponibilidad de alojamiento en colección de postman con el nombre: 
“Disponibilidad hotelera campaña de descuento pago anticipado”  

Petición: 

 

Respuesta: 

 

Con esta petición del resultado validar si se devolvió la campaña respectiva comprobando 
“id_dominio_tipo_descuento” 

El cálculo en descuento por pago anticipado se hace para el valor de las habitaciones seleccionadas con 
los servicios en alojamiento y depende de si la posición porcentaje es verdadero, de la posición 
porcentaje_pago y de la posición valor que también se retornan en la respuesta, la diferencia con los 
anteriores es que son varios, si el valor de porcentaje es verdadero entonces el descuento es: (suma 
habitaciones + suma servicios) * (valor / 100) y si porcentaje es falso entonces el descuento es: valor que 
se aplica luego de que realicen el pago de la primer cuota, el valor que se toma en la formula depende de 
porcentaje_pago cuando paguen 



Respuesta (se señalan campos para tener en cuenta): 

 

Para aclarar se toma de la petición de disponibilidad de alojamiento los valores para hacer ejemplo de 
cálculo 

Suma de habitaciones: 

 

$ 1,116,000  

Suma de servicios: 



  

$ 68,000 + $ 12,000 = $ 80,000 

 

Como porcentaje en primer registro es true entonces ($ 1,116,000 + $ 80,000) * (20 / 100) = $ 1,196,000 * 
0.2 = $ 239,200 si pagan de inmediato el 50% 

$ 239,200 es el descuento, entonces quien integra puede mostrar que la reserva vale: $ 1,196,000 y que 
se está haciendo un descuento de un 20% que es $ 239,200 por lo que la reserva con el descuento queda 
en $ 956,800 si pagan de inmediato el 50% 

 

Como porcentaje en segundo registro es true entonces ($ 1,116,000 + $ 80,000) * (30 / 100) = $ 1,196,000 
* 0.3 = $ 358,800 si pagan de inmediato el 70% 

$ 358,800 es el descuento, entonces quien integra puede mostrar que la reserva vale: $ 1,196,000 y que 
se está haciendo un descuento de un 30% que es $ 358,800 por lo que la reserva con el descuento queda 
en $ 837,200 si pagan de inmediato el 70% 

 

Como porcentaje en tercer registro es true entonces ($ 1,116,000 + $ 80,000) * (40 / 100) = $ 1,196,000 * 
0.4 = $ 478,400 si pagan de inmediato el 80% 

$ 478,400 es el descuento, entonces quien integra puede mostrar que la reserva vale: $ 1,196,000 y que 
se está haciendo un descuento de un 30% que es $ 478,400 por lo que la reserva con el descuento queda 
en $ 716,600 si pagan de inmediato el 80% 



Se deja ejemplo de petición de creación de reserva en colección de postman con el nombre: “Creación de 
reserva alojamiento campaña de descuento pago anticipado” 

Petición: 

 

En la creación en descuento por pago anticipado se requiere añadir a la petición el id de la campaña 

Respuesta: 

 

Ejemplo de pago a la reserva por 50% 



 

 

 

Descuento por noches – 16491 
Este es para campañas de On Vacation en las que el cliente por comprar un determinado número de 
noches se descuenta el valor de algunas de esas noches 

Se aplica sobre el producto si este trae la campaña relacionada en la respuesta de la petición de 
disponibilidad de alojamiento 

Se deja ejemplo de petición de disponibilidad de alojamiento en colección de postman con el nombre: 
“Disponibilidad hotelera campaña de descuento por noches”  

Petición: 

 



Respuesta: 

 

Con esta petición del resultado validar si se devolvió la campaña respectiva comprobando 
“id_dominio_tipo_descuento” 

El cálculo en descuento por noches ya se devuelve en la posición valor_total_descuento o se hace para el 
valor de las habitaciones seleccionadas con los servicios en alojamiento y depende del número de noches 
solicitado, se calcula: (suma habitaciones / número de noches) * número de noches gratis, el número de 
noches que aplica está en la información de la campaña 

Respuesta (se señalan campos para tener en cuenta): 

 



Para aclarar se toma de la petición de disponibilidad de alojamiento los valores para hacer ejemplo de 
cálculo 

Suma de habitaciones: 

 

$ 5,580,000 el valor total y $ 4,464,000 el valor total con el descuento aplicado 

Suma de servicios: 

   

$ 340,000 + $ 60,000 



Como fueron 5 noches “min_noches”

 

Se toma “min_noches” que son 1 

($ 5,580,000 / 5 noches) * 1 noche gratis = $ 1,116,000 

$ 1,116,000 es el descuento, entonces quien integra puede mostrar que la reserva vale: $ 5,580,000 y que 
se está haciendo un descuento de 1 noche que es $ 1,116,000 por lo que la reserva con el descuento 
queda en $ 4,464,000 

$ 4,464,000 también es igual a la posición valor_total_descuento que se devuelve en la disponibilidad, 
entonces se puede tomar este directamente o hacer el calculo 

Se deja ejemplo de petición de creación de reserva en colección de postman con el nombre: “Creación de 
reserva alojamiento campaña de descuento por noches” 

Petición: 

 

En la creación en descuento por noches se requiere añadir a la petición el id de la campaña 



Respuesta: 

 

 

Descuento por Acomodación – 16490 
Este es para campañas de On Vacation en las que aplican descuentos a acomodaciones determinadas de 
hoteles determinados 

Se aplica sobre el producto si este trae la campaña relacionada en la respuesta de la petición de 
disponibilidad de alojamiento 

Se deja ejemplo de petición de disponibilidad de alojamiento en colección de postman con el nombre: 
“Disponibilidad hotelera campaña de descuento por acomodación”  

Petición: 

 



Respuesta: 

 

Con esta petición del resultado validar si se devolvió la campaña respectiva comprobando 
“id_dominio_tipo_descuento” 

El cálculo en descuento por acomodación ya se devuelve en la posición valor_total_descuento o se hace 
para el valor de las habitaciones seleccionadas con los servicios en alojamiento y depende de si la 
acomodación aplica descuento, si el valor de porcentaje es verdadero entonces el descuento es: (suma 
habitaciones) * (valor / 100) y si porcentaje es falso entonces el descuento es: valor 

Respuesta (se señalan campos para tener en cuenta): 

 

Para aclarar se toma de la petición de disponibilidad de alojamiento los valores para hacer ejemplo de 
cálculo 



Suma de habitaciones: 

 

$ 1,456,000 el valor total y $ 827,800 el valor total con el descuento aplicado 

Suma de servicios: 

  

$ 68,000 + $ 12,000 = $ 80,000 

Se selecciona la acomodación que aplique 

 

Como porcentaje es true entonces ($ 1,456,000) * (45 / 100) = $ 1,456,000 * 0.45 = $ 655,200 

$ 655,200 es el descuento, entonces quien integra puede mostrar que la reserva vale: $ 1,456,000 y que 
se está haciendo un descuento de un 45% que es $ 655,200 por lo que la reserva con el descuento queda 
en $ 800,800 

Se deja ejemplo de petición de creación de reserva en colección de postman con el nombre: “Creación de 
reserva alojamiento campaña de descuento por acomodación” 



Petición: 

 

En la creación en descuento por acomodación se requiere añadir a la petición el id de la campaña 

Respuesta: 

 

 

 

 

 


